


FÓRMULAS DE COPYWRITING 
GANADORAS

Aprende a crear copys ganadores 
para tus anuncios y hazlos 
irresistibles



FÓRMULA PAS

Problema
Agitación
Solución



1. PROBLEMA

VENTA

A B C

Primero debes detectar el 
problema que preocupa a tu 
cliente objetivo. En ocasiones 
no son conscientes del mismo 
y para eso está el segundo 
paso de la fórmula PAS.



2. AGITACIÓN

VENTA

A B C

VENTA

A B C

Una vez hayas presentado 
el problema, tienes que 
estar seguro de que el 
lector se sienta 
identificado con él.
Ahora ¡agítalo! y recuerda 
las consecuencias de sufrir 
este problema.



3. SOLUCIÓN

VENTA

A B C

VENTA

A B C

A B C

Ahora que ya conoce el 
problema y lo ha hecho suyo, 
es el momento de darle la 
solución. Tu producto, 
servicio, ebook, vídeo, 
curso… que ofreces, es la 
solución a su problema.



EJEMPLO

VENTA

A B C

VENTA

A B C

A B C

A

Situación
Público objetivo (traffickers, freelancers

del sector digital, marketers)

Agitación

Solución



FÓRMULA AIDA

Atención
Interés
Deseo
Acción



Una fórmula muy poderosa para tus 
anuncios.

A B C

VENTA

A B C

Capta la atención de tu cliente 
potencial en tu primer párrafo de 
texto.

Crea interés en torno a tu 
producto o servicio

Haz que realmente deseen tu 
producto o servicio

Diles que hacer para conseguirlo. 
Acción.



FÓRMULA 4U

Único
Útil
Ultraespecífico
Urgente



Funcionan muy bien en comercios 
electrónicos.

VENTA

A B C

Único: una única oferta, 
una única llamada.

Útil: les interesa a tu 
audiencia.

Ultraespecífico: directo 
y conciso.

Urgente: fecha de 
finalización clara.



¿Quieres que te acompañemos en este viaje?
Agenda una llamada o ven a visitarnos:

+34 926 921 363

www.enovaic.es

hablamos@enovaic.es

Ronda del Carmen, 21 Local A, 13002 Ciudad Real

tel:+34%20926%20921%20363
https://enovaic.es/
mailto:hablamos@enovaic.es
https://goo.gl/maps/nJArBp2EsqZAczFHA

